
マイホームFPユーザー様 

「担当者が変わった」 「効果的な使い方が分からない」 

「新人への指導が不十分」「何故か成果が上がらない」 

          ・・・そんな悩みを解決します！！ 

・初期面談でお金の話を切り出す方法は？ 

・ＦＰ的営業手法で他社との差別化をするには？ 

・購入意欲の高い顧客への対応方法（競合が多い） 

・購入を決断出来ない顧客を決断に導くには？ 

・ライフプランシミュレーションの提案方法は？ 

４月：開催日 

2017年4月１４日（金） １９日（水） ２６日（水）  

   各日ともに 13：00～17：00 
㈱システムデザイン・アクティ ２F：セミナールーム 

代表取締役 石本光史 

場所 

講師 

㈱システムデザイン・アクティ 
×××＠×××× 

http://www.askult.com/ 

  〒690-0044 島根県松江市浜乃木７－９－７ 

※各回ともに同一内容です！ 都合の良い日にご参加下さい！ 

FAX : 0８５２－３１－８３９９ お申込み → 

社名 

住所 〒 電話 FAX 

受講日 受講者名 部署/役職 メール/電話（携帯） 

㈱システムデザイン・アクティ  電話 0852-31-1670 
E-mail info@acty.ne.jp 

 
【参加特典】①参加者には、ライプランシミュレーションツールを贈呈！ 
        ②Webトレーニングツール：「スマートトークなび」を貸与！ 


